
Чек-лист с пошаговой организацией бизнеса 

1. Определение целей и формата бизнеса 

• Определите цели: хотите ли вы продавать одежду только знакомым или же планируете 

масштабировать бизнес?  

• Визуализируйте свой идеальный магазин: размер, количество торговых точек, 

ассортимент 

•  Определите бюджет и целевую аудиторию. 

2.  Выбор площади магазина 

•  Определите оптимальную площадь (90-150 кв.м.) 

•  Рассмотрите варианты: маленький, средний, большой магазин 

•  Проанализируйте преимущества и недостатки каждого варианта 

•  Продумайте возможность многоточечной торговли и перемещения товара. 

3.  Налоговая система 

• Изучите варианты налогообложения: ИП с патентом или УСН 

•  Уточните информацию в налоговой инспекции вашего региона 

•  Выберите наиболее выгодную систему налогообложения 

•  Обязательно используйте терминал для приема пластиковых карт. 

4.  Аренда помещения 

•  Изучите рынок аренды и найдите подходящие варианты 

•  Проведите переговоры с владельцами о снижении цены на аренду 

•  Рассмотрите преимущества и недостатки аренды с процента от выручки 

•  Проведите расчет себестоимости товара с учетом аренды и других расходов.  

5.  Актуальность секонд-хенд и идеи для привлечения клиентов 

• Исследуйте спрос на секонд-хенд в регионе, где хотите открыть магазин 

•  Проведите анализ конкурентов и найдите свою уникальную нишу 

• Придумайте интересные концепции и услуги для привлечения клиентов 

• Рассмотрите идеи: портная в магазине, апсайкл/кастомайзинг одежды, ароматный 

кофе. 

6.  Дополнительные советы 

• Создайте качественную вывеску и привлекательную витрину 

•  Организуйте яркое освещение 



•  Следите за чистотой и порядком в магазине 

•  Обучите продавцов эффективной коммуникации и знанию ассортимента. 

7.  Маркетинг 

•  Создайте аккаунты в социальных сетях и проводите конкурсы 

•  Создайте сайт или онлайн-магазин 

•  Проводите акции и распродажи 

•  Сотрудничайте с блоггерами и инфлюенсерами.  

8.  Финансовое планирование 

•  Создайте бизнес-план с определением инвестиций и ожидаемой рентабельности 

• Проведите анализ потенциальных рисков и разработайте стратегию их минимизации. 

9.  Помните 

• Не бойтесь экспериментировать и вносить свои собственные идеи 

•  Будьте в курсе новых тенденций в моде и стиле 

•  Изучайте опыт успешных магазинов секонд-хенд и применяйте его в своем бизнесе. 

 

II. Упрощенный вариант. Вопросы, на которые стоит себе ответить 

1. Определить цель: что я хочу достичь? 

2. Изучить рынок: каковы текущие тенденции и потребности рынка? 

3. Исследовать конкурентов: что делают другие игроки на рынке? 

4. Разработать уникальное предложение: чем мое предложение отличается от 

конкурентов? 

5. Определить целевую аудиторию: кто моя целевая аудитория? 

6. Разработать маркетинговую стратегию: как я буду продвигать свой продукт/услугу? 

7. Создать бизнес-план: каковы мои финансовые цели и как я их достигну? 

8. Оценить риски: какие риски могут возникнуть, и как я их минимизирую? 

9. Установить бюджет: сколько денег мне понадобится для запуска и продвижения 

бизнеса? 

10. Подготовиться к запуску: что мне нужно сделать перед стартом бизнеса? 

Удачи вам в открытии своего секонд-хенд бутика! 

                                                                                                                                 

                               


